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åयावसाǓयक अÚययन 
Business Studies 

(319) (New Course) 

ͧश¢क अंͩकत मूãयाकंन पğ 
Tutor Marked Assignment 

 

 कुल अकं - 20                                                                                                                             
Max Marks: 20 

 
ǑटÜपणी : (i) सभी Ĥæन अǓनवाय[ हɇ। Ĥ×येक Ĥæन के ͧलए Ǔनधा[ǐरत अकं Ĥæनɉ के सामने अंͩकत 

हɇ। 
Note:   All questions are compulsory. The marks allotted for each question are indicated     

against each question. 

  (ii) उत◌्तर पुिèतका के पहले पçृठ के शीष[ पर अपना नाम, नामाकंन सÉंया, अÚ ययन 
केÛ ġ का नाम और ͪवषय ͧलखɅ। 

 Write your name enrolment number, AI name, and subject on the top of the first      
page of the answer sheet. 

1. Ǔनàनͧलͨखत मɅ से ͩकसी एक Ĥæन का उƣर लगभग 40-60 शÞदɉ मɅ दȣिजए:-      2 
Answer any one of the following questions in about 40-60 words:-                                    

a)  "åयापार मɅ मुनाफ़ा वहȣ भूͧ मका Ǔनभाता है जो इंसानɉ मɅ खून Ǔनभाता है। "इस कथन 
के आलोक मɅ अपनी ǑटÜपͨणयाँ दȣिजये।  (पाठ 1 देखɅ) 
"Profit plays the same role in business as blood plays in human beings." Give your 
comments in the light of this statement.  (See Lesson 1)  

b)  वधै बीमा अनुबंध के ͩकÛहȣं दो ͧसɮधातंɉ का वण[न करɅ।  (पाठ 2 देखɅ) 
Describe any two principles of a valid insurance contract.  (See Lesson 2)  

2. Ǔनàनͧलͨखत मɅ से ͩकसी एक Ĥæन का उƣर लगभग 40-60 शÞदɉ मɅ दȣिजए:-         2 
Answer any one of the following questions in about 40-60 words:-                                   

a)  Ĥबंधन ͩकसी संगठन के उपलÞध संसाधनɉ के कुशल और Ĥभावी उपयोग मɅ मदद 
करता है। Ĥबधंन के कोई दो उɮदेæय बताएं।  (पाठ 6 देखɅ) 
Management helps in efficient and effective use of available resources of an 
organisation. State any two Objective of management.  (See Lesson 6)  

b)  टेलर को व£ैाǓनक Ĥबधंन कȧ तकनीकɉ के ͧलए जाना जाता है, ͪवशषेकर उ×पादन 
ͪवभाग मɅ और वह भी दकुान èतर पर। अपने उƣर के समथ[न मɅ कारण दȣिजये। 
  (पाठ 6 देखɅ) 
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Taylor is best known for the techniques of scientific management, particularly in the 
production department and that too at the shop level? Give reasons in support of your 
answer.   (See Lesson 6)  

 

 

3. Ǔनàनͧलͨखत मɅ से ͩकसी एक Ĥæन का उƣर लगभग 40-60 शÞदɉ मɅ दȣिजए:-      2 
Answer any one of the following questions in about 40-60 words:-                                    

a)  ͧमèटर एÈस आपका दोèत है और माकȶ Ǒटगं करना चाहता है। ͩकÛहȣं दो तरȣकɉ का 
उãलेख करɅ िजनसे ͪवपणन समय और èथान कȧ परवाह ͩकए ǒबना उ×पादɉ को 
उपलÞध करान ेमɅ मदद करता है।  (पाठ 14 देखɅ) 
Mr X is your friend and wants to do marketing. Mention any two ways in which 
Marketing helps in making products available irrespective of time and place.   
  (See Lesson 14)  

b)  पारंपǐरक अवधारणा के अनुसार, ͪवपणन मɅ वे गǓतͪवͬधयाँ शाͧमल हɇ जो उ×पादकɉ 
से उपभोÈताओं तक वèतुओं के èवाͧम×व के हèतांतरण से सबंंͬ धत हɇ। इन ǓनǑहताथɟ 
कȧ ͩकÛहȣं दो अवधारणाओ ंकȧ åयाÉया करɅ।  (पाठ 14 देखɅ) 
According to the traditional concept, marketing consists of those activities which are 
concerned with the transfer of ownership of goods from producers to consumers. 
Explain any two concepts of these implications. 

(See Lesson 14)  
 

4. Ǔनàनͧलͨखत मɅ से ͩकसी एक Ĥæन का उƣर लगभग 100 -150 शÞदɉ मɅ दȣिजए:-      4 
Answer any one of the following questions in about 100-150 words:-                                  

a)  उपभोÈता सरं¢ण का एक åयापक एजɅडा है। उपभोÈताओं के Ǻिçटकोण से उपभोÈता 
संर¢ण के मह×व का उãलेख करɅ।  (पाठ 17 देखɅ) 
“Consumer protection has a vast agenda. Mention the importance of consumer 
protection from the consumers' point of view.  (See Lesson 17)  

b)  एबीसी दकुानदार ने आपको यह दावा करते हुए कुछ अनाज बेचा ͩक यह शुɮध है। 
बाद मɅ Ĥयोगशाला परȣ¢ण से पता चला ͩक इनमɅ ͧमलावट थी। एक उपभोÈता के 
Ǿप मɅ आप दकुानदार के इस गलत कृ×य के ͨखलाफ Èया कार[वाई करɅगे? (पाठ 
17 देखɅ) 
ABC shopkeeper sold you some grains claiming that it was pure. Later a laboratory 
test showed that these were adulterated. As a consumer what action would you take 
against this wrongful act of the shopkeeper?  (See Lesson 17)  

 

5. Ǔनàनͧलͨखत मɅ से ͩकसी एक Ĥæन का उƣर लगभग 100-150 शÞदɉ मɅ दȣिजए।     4  

Answer any one of the following questions in about 100-150 words.   
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a) आप एÈ स वई जेड़ कंपनी मɅ आवेदन करना चाहते हɇ और आपको कंपनी को बायो 
डटेा Ĥदान करना होगा। नौकरȣ के ͧलए आवेदन करने के ͧलए अपने बायोडाटा मɅ 
अǓनवाय[ Ǿप से कोई चार ǒबदं ुबताएं।  (पाठ 21 देखɅ) 
You want to apply in XYZ Company and you need to provide Bio Data to the 
company. Mention any four points mandatory in your bio-data to apply for job. 
  (See Lesson 21)  

 

b)  रोजगार काया[लय भतȸ कȧ ĤͩĐया मɅ कोई मह×वपणू[ भूͧ मका नहȣं Ǔनभा रहे हɇ। Èया 
आप इस कथन से सहमत हɇ? कारण दȣिजए।  (पाठ 21 देखɅ) 
Employment Exchanges are not playing a significant role in the process of 
recruitment. Do    you agree with this statement? Give reasons.           (See Lesson 21)  
 

6. नीचे दȣ गई पǐरयोजनाओं मɅ से कोई एक पǐरयोजना तयैार कȧिजए।    6 
Prepare any one project out of the following projects given below                               

a) अãपावͬध ऋण åयावसाǓयक सèंथाओ ंको धन कȧ उनकȧ अèथायी आवæयकताओ ंको 
परूा करने मɅ मदद करते हɇ। ͩकसी åयवसाय के ͧलए अãपकाͧलक ͪवƣपोषण जुटाने 
के ͧलए हमɅ अãपकाͧलक ͪवƣपोषण कȧ आवæयकता होती है। अãपकाͧलक ͪवƣ जुटान े
कȧ कई ͪवͬधयɉ कȧ åयाÉया कȧिजए।  (पाठ 11 देखɅ) 

 Short-term loans help business concerns to meet their temporary requirements of 
money. We need short-term financing, for raising short-term financing for a business. 
Explain number of methods for raising short-term finance.  (See Lesson 11)  

b)  राजेश एक दजȸ कȧ दकुान सफलतापवू[क चलाता है। समय के साथ उनके Ēाहक बढ़ते 
जा रहे हɇ. अब वह अपना कारोबार बढ़ाना चाहत े हɇ और रेडीमेड कपड़ɉ कȧ खुदरा 
दकुान खोलना चाहते हɇ। वह अपन ेदोèत कमल को अपन ेåयवसाय मɅ साझदेारȣ कȧ 
पेशकश करना चाहता है। åयावसाǓयक सगंठन के èवǾप का नाम बताइये तथा मुÉय 
ǒबÛदओंु सǑहत अपने ͪवचार åयÈत कȧिजए।  (पाठ 4 देखɅ) 
Rajesh runs a tailor shop successfully. With time his clients are increasing. Now he 
wants to expand his business and open a retail shop for readymade garments. He 
wants to offer his friend, Kamal a partnership in his business. Name the form of 
Business Organisation and express your views with main points.    (See Lesson 4)  

 


